
اپراتور دنیا1800کشور و 230ارسال انبوه پیامک بین المللی به  



:انمعرفی شرکت آراد افزار پارسی

تاسیس1389سالدر(خاصسهامی)پارسیانافزارآرادشرکت
واحیطرزمینهدرراخودفعالیتبعدیکسالشرکت،این.شد

مدیریتیبانکداریحسابداریاداری،نرم افزارهایساخت
مدیریتوطراحیمختلفاصنافوکودکانوبیمارستانی

یطراحاطلاعاتی،بانکهاینرم افزارساختوطراحیـوب سایت
مکپیاارسالهمچنین...وهوشمندکنترلسامانه هایساختو

.نمودآغازشیرازشهردرانبوده



:اصول و ارزشهای شرکت

قتمسئولیت پذیری، وفاداری، درستی و صدا•
نوآوری، خلاقیت و رشد•
ب تامین زیرساخت و فراهم سازی بستر مناس•

جهت توسعه کسب و کارها
توسعه و تامین نیازمندی ها در قالب خدمات•

ارزش افزوده



؟مساله چیست؟ راه حل چیست

کهباشدیمرسانیاطلاعوتبلیغاتیسرویسیکالمللبینبالک
امکانالمللیبینسطحدرSMSارسالبرایهاییکانالایجادبا

فرمیپلتارائهبارادنیاسراسردرراSMSهامیلیونانتقال
درطرحاینارائه دهندهشرکت های.می سازدامکان پذیرقوی
لارساامکانوشدهشناختهجهانسرتاسردر،SMSIPنامبادنیا

SMSازراهاNetworkبهمبدااپراتورNetworkمقصداپراتور
وانندمی تمشتریانسرویس،اینازاستفادهبا.میسازندفراهم

ویجهانسطحدرخودکشورداخلازرارسانیاطلاعوتبلیغات
.باشندداشتهخودکشورداخلبهکشورخارجازیا



:چشم انداز بازار

اندازبا توجه به گستردگی و تقاضای بازار نمودار زیر چشم
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marketing share

50 %-1650 marketing share

:اردذگمیدر سالهای آتی را به نمایش بازار



:المللمزایای سرویس پیامک انبوه بین

ی  ایجاد یک کانال ارتباطی سریع، کارآمد و قابل اعتماد برا•
ارتباط با مشتریان بین المللی

لیغاتی کاهش هزینه ارتباطات در مقایسه با دیگر رسانه های تب•
ه جهت ایجاد شبکه بین المللی اصالت کالا و خدمات مشتریان ب•

محصولات داخلی صادراتی
در هر  ارائه خدمات تبلیغات و اطلاع رسانی در سطح بین المللی•

مکانزمان و 



یری ایجاد کانالی برای بازاریابی در سطح بین المللی و هدف گ•
مشتریان در سراسر جهان

ن، قابلیت هزینه پایین، سهولت استفاده و سرعت بالا، فراگیر بود•
اطمینان بالا و مقیاس پذیری

:المللمزایای سرویس پیامک انبوه بین



چرا سرویس پیامکی آراد؟ 

بستر انبوه بین المللی ارائه شده توسط شرکت آراد یکسرویس پیامک •
مناسب برای

.ارائه خدمات با هزینه رقابتی نسبت به سایر ارایه دهندگان خارجی •
.پایین، سهولت استفاده و سرعت بالاهزینه •

.انتخاب مخاطبین هدف بر اساس جغرافیای خاصامکان •
ات و اطلاع بودن، قابلیت اطمینان بالا و مقیاس پذیری بلیغفراگیر •

.سترسانی در حجم بالا و به صورت فرا منطقه ای و بین المللی ا
کنندگان  از جمله مشتریان این طرح میتوان به تولید کنندگان و صادر•

کالا و خدمات داخلی به مشتریان خارجی و اپراتورهای داخلی و 
ن  خارجی، شرکت های ارائه دهنده خدمات و دیگر بازیگران فعال در ای

.صنعت اشاره کرد



:تجربه های بین المللی

•:Bulksms.comوبزرگشرکت هایبهراپیام رسانیخدمات
شرکتاین.می دهدارائهافرادوسودمندسازمان هایکوچک،

آفریقایاروپا،جملهازکشور200ازبیشدرجهانیبازاردارای
.استآمریکامتحدهایالاتوانگلستانجنوبی،

•Broad Net   :این شرکت از فعالان حوزه بالک می باشد و
های خود را در سراسر    SMSدرصد از  Delivery 99امکان 

.جهان دارد



:تجربه های بین المللی

•Twilio:شرکتیکعنوانبهابریارتباطاتپلتفرمیک
بهTwilio.استکالیفرنیاسانفرانسیسکو،درواقعخدماتی

کاربردیبرنامه هایمی دهداجازهنرم افزارتوسعه دهندگان
تفادهاسبارامتنیپیام هایدریافتوارسالوتلفنیتماس های

مکانTwilio.کندریزیبرنامهخودوبسرویسهایAPIاز
صورتبهکهخودافزارنرمازثانیههردرپیام2000ارسال

(Pay (As You Goگرفتنبایعنیcreditقیمتباابتدادر
هبارسالبرایرقمباشدکهاینمیپیامهربرایدلار0.0075

.باشدمیدلار0.0792ارمنستان



:مدل همکاری با مشتریان

در حال حاضر برای همکاری در پروژه بالک آراد روش مشارکت  •
:در نظر گرفته شده است

کلاساسبرگذارسرمایه:استخریاصطلاحبهمشارکت•
سعهتوجهترامبالغیتاکنون،گرفتهصورتهایهزینه
بههسرمایتزریقازبعدونمایدمیتزریقکاروکسب
ههزینکلیهوبودخواهدشرکتسهامدارنسبتهمان
صورتآناساسبرسرمایهتزریقزمانازشرکتهای
یانزوسوددرخودسهامبهنسبتطرفینوپذیردمی

.نمایندمیمشارکتشرکت



: شرکای راهبردی آراد



:همکاران در شرکت

فرزاد فلاحیان  
مدیرعامل

مرجان شورابی
مدیر اجرایی

مجید منتظری 
مدیر بازریابی

و فروش



ابه کل دنیدسترسی یک ارسال  


